Ansokningsfragor for forsknings- och utvecklingsprojekt

Avsnitt
av
ansokan

Foretagets
nulage

Forskning, utveckling och pilotférsék

Beskrivning av féretagets affarsverksamhet

Beskriv kortfattat det aktuella laget for foretagets
verksamhet. Vilken ar foretagets affarsmodell och
fortjanstmodell? Nar har den aktuella
affarsverksamheten borjat?

Beskriv foretagets operativa karntrupp och ledning
samt bakgrunden hos de personer som ingér i den.
En affarsplan och eller pitch deck kan bifogas till
ansokan.

Ar sbkanden ett offentligt bérsnoterat féretag?
Ja
Nej

* om svaret ar nej 6ppnas foljande fragan

Bakgrundsinformation for féretag

Tabellen bakgrundsuppgifter om foretag samlar in
behovliga uppgifter om foretagets struktur,
aktiedgare och ekonomiska stallning i enlighet med
de kriterier som faststalls i EU: s regler om statligt
stod. Det blir obligatoriskt att fylla i tabellen.

Fyll i den information som kravs i Excel-filen.
Anvisningar for ifyllandet finns i Excel-mallen.

Nyckeltal for affarsverksamheten

* Kunden anger siffrorna for innevarande ar.
* Fran de féregéende tva aren anger kunden:
© antal personer
© FoU-kostnader
© export
o investeringar i eget kapital

Resultatrakning och balansrakning

Ett foretag som inte &r borsnoterat maste lagg till en
hégst 2 man gammal bokforingskérning
(resultatrakning och balansrékning).

Kassaflodesprognos

Ett féretag som inte &r borsnoterat ska ocksa bifoga
hogst tvd manader gammal bokféring (resultat- och
balansrakning) samt en prognos for kassafladet
enligt den bifogade mallen. For projekt som varar i
mer &n ett &r ska ocksa bifogas en resultat- och
finansieringsprognos pa arsniva (flikarna T2, T4 och
T7 i tabellen for kassaflédesprognos).

Co-Innovation, deltagare

Beskrivning av foretagets affarsverksamhet

Beskriv kortfattat det aktuella laget for foretagets
verksamhet. Vilken &r foretagets affarsmodell och
fortjanstmodell? Nar har den aktuella
affarsverksamheten borjat?

Beskriv foretagets operativa karntrupp och ledning
samt bakgrunden hos de personer som ingdr i den.
En affarsplan och eller pitch deck kan bifogas till
ansokan.

Ar sbkanden ett offentligt bérsnoterat féretag?
Ja
Nej

® om svaret ar nej oppnas féljande fragan

Bakgrundsinformation fér féretag

Tabellen bakgrundsuppgifter om féretag samlar in
behovliga uppgifter om féretagets struktur,
aktieagare och ekonomiska stéllning i enlighet med
de kriterier som faststélls i EU: s regler om statligt
stod. Det blir obligatoriskt att fylla i tabellen.

Fyll i den information som kravs i Excel-filen.
Anvisningar for ifyllandet finns i Excel-mallen.

Nyckeltal for affarsverksamheten

® Kunden anger siffrorna for innevarande &r.
* Frén de féregéende tva aren anger kunden:
antal personer

FoU-kostnader

export

investeringar i eget kapital

©co0o0 o0

Resultatrakning och balansrakning

Ett foretag som inte &r borsnoterat maste lagg till en
hégst 2 man gammal bokforingskarning
(resultatrékning och balansrakning).

Kassaflédesprognos

Ett féretag som inte &r bérsnoterat ska ocksa bifoga
hogst tvd manader gammal bokféring (resultat- och
balansrakning) samt en prognos for kassafladet
enligt den bifogade mallen. For projekt som varar i
mer &n ett &r ska ocksa bifogas en resultat- och
finansieringsprognos pa &rsniva (flikarna T2, T4 och
T7 i tabellen for kassaflédesprognos).

Into

Beskrivning av foretagets
affarsverksamhet

Beskriv kort nulaget i foretagets
affarsverksamhet. Vilket ar foretagets
affarskoncept? Nar har den nuvarande
affarsverksamheten inletts?

Foretagets tillgdngar, struktur, resurser
och nyckelpersonernas insats i féretaget

Lista féretagets agare och agarandelar
samt personagarnas eventuella roller i
foretagets operativa verksamhet.

Lista &ven foérdelningen av bolagets
réstréatt om den skiljer sig fran
fordelningen av aktieinnehav. Rapportera
har om en eller flera personer kontrollerar
enheten pa annat sétt, till exempel pa
grundval av ett aktieagaravtal.

Beskriv eventuella féretagsstrukturer, t.
ex. koncern- eller holdingbolagsstruktur.
Beskriv kort foretagets kérnteam och
deltagarnas bakgrund. Beskriv aven kort
foretagets dvriga personresurser.

Nyckeltal for affarsverksamheten

® Kunden anger siffrorna for
innevarande Ar.

* Fran de foregéende tva &ren
anger kunden:

antal personer

FoU-kostnader

export

investeringar i eget kapital

o

oo o

Resultatrakning och balansrakning

Ett foretag som inte &r borsnoterat maste
lagg till en hégst 2 man gammal
bokféringskérning (resultatrakning och
balansrakning).

Kassaflédesprognos

Ett féretag som inte &r borsnoterat ska
ocksa bifoga hogst tvd ménader gammal
bokforing (resultat- och balansrakning)
samt en prognos for kassafladet enligt
den bifogade mallen. For projekt som
varar i mer &n ett r ska ocksa bifogas en
resultat- och finansieringsprognos pa
arsniva (flikarna T2, T4 och T7 i tabellen
for kassaflédesprognos).

Unga innovativa féretag

Beskrivning av foretagets affarsverksamhet

* Beskriv foretagets affarsidé?

® Beskriv bakgrunden till féretaget och
innovationen (inkl. genomférda
foretagsarrangemang, spinoff,
forskningsbakgrund).

Beskriv afférs- och intjaningsmodellen.
Vad ar laget for affarsverksamheten nu?
(Omséttning, export, ménatliga
aterkommande inkomster (MRR =
Monthly Recurring Revenue) och
internationell MRR, arliga
aterkommande inkomster (ARR =
Annual Recurring Revenue))?

Beskriv omsattningens nuvarande
struktur och frén vilka kéllor
omséttningen bildas? Oppna laget for
den verksamhet som ska skalas.

Féretagets tillgdngar och struktur

1. Agare och agarandelar.
Lista aven férdelningen av bolagets
réstréatt om den skiljer sig fran
fordelningen av aktieinnehav.
Rapportera har om en eller flera
personer kontrollerar enheten pé annat
sétt, till exempel pa grundval av ett
aktieagaravtal.
. Foretagets struktur och agarandelar i
eventuella dotterbolag och
samriskforetag. Beskriv eventuella
foretagsstrukturer, t.ex. koncern- eller
holdingbolagsstruktur, s& noggrant som
mojligt upp till den hogsta
agandeformen.
Beskriv det kumulativa dgandet av
heltidsanstéllda fran foretaget.

N

w

Foretagsresurser

1. Nyckelpersoner, uppgifter och
tidsanvandning for foretaget.
Du kan ocksé bifoga en
friformspresentation eller LinkedIn-
profiler.

2. Styrelse och radgivare (Advisory board)
med bakgrund.

Nyckeltal for affarsverksamheten

® Kunden anger siffrorna for innevarande
ar.

* Fran de foregéende tva &ren anger
kunden:

antal personer

FoU-kostnader

export

investeringar i eget kapital

o

oo o

Resultatrakning och balansrakning

Ett foretag som inte &r borsnoterat maste lagg
till en hégst 2 m&n gammal bokféringskdring
(resultatrékning och balansrakning).

Bokslut

Bifoga det senaste bokslutet, om bokslutet inte
redan har tillstallts till handelsregistret. Lagg till
ett eventuellt bokslut pa koncernniva i dvriga
bilagor.

Kassaflédesprognos

Kassaflédesprognos for period 1 + tre m&nader
framéat (anvand NIY kassafléde i Excel-basen,
lanken langst ned). Fyll i resultat- och
finansieringsplanen (blanketterna T2 och T4
eller motsvarande uppgifter).

Orderstock och offertstock for
forsaljningsprognosplan

Lagg till en fritt formulerad utredning om
forséljningsroret samt bestélinings- och
anbudsstocken (inkl. kundernas namn).


https://asiointi-qa.businessfinland.fi/hakemus/resources/yrityksen_taustatiedot.xlsx
https://asiointi-qa.businessfinland.fi/hakemus/resources/yrityksen_taustatiedot.xlsx

Tillvéaxtvision | Tillvéxtvision

Projektets
mal

Beskriv foretagets tillvaxt-/fornyelsevision. Vilka ar
tillvéxt- och internationaliseringsplanerna
[forandrings- och férnyelseplanerna for att nd
visionen?

Maltalen for affarsverksamheten

Fyll i tabellen i ansokningsformuléret med projektets
inverkan pa affarssiffrorna. Beskriv hur mycket ny
export/omsattning/arbetsplatser som projektet
kommer att generera. Ange &ret for intrade p&
marknaden och mélaret (det &r d& den omséttning
som uppstatt genom projektet &r som hdgst) och fyll
sedan i malsiffror for varje ar.

Forklara var siffrorna i tabell for affarsmal bestar av

Beskriv hur siffrorna i tabellen réknats ut

Projektets mal

Konkreta och matbara mal stélls upp for projektet.
Malen ska diskuteras med Business Finland i det
skede d& ansokan om finansiering behandlas. Mélen
ar en del av ett positivt finansieringsbeslut och
genomforandet kommer att dvervakas. Uppnaendet
av malen kommer ocksa att paverka mojligheterna
att fa fortsatt finansiering frn Business Finland. Stall
upp tva typer av mal for ditt projekt:

a) Konkreta och méatbara mél (2-3 st.) relaterade till
FoU-innehéllet i projektet, som beskriver vad som
kommer att vara klart i slutet av projektet. Nedan
foljer nagra exempel p& vad mélen kan vara:

Funktionen hos den nya I6sningen x har
demonstrerats

.

Ett pilotprojekt/demonstration av |6sningen x
har genomforts

X antal nya metoder eller algoritmer har
utvecklats som kan anvéndas for att utveckla
nya produkter for bolaget

De kompetenser som utvecklats i projektet
har okat (hur och vilka kompetenser?) och en
plan har utarbetats for hur kompetensen ska
anvandas

Projektet forbattrar den nya losningens
prestanda (vad) med xx % jamfort med
tidigare

Forbattring av skalbarheten med malet att n&
en minskning pa xx % i arbetsméangden och
méangden material som behdvs

b) Utveckling av foretagets affarsverksamhet som en
félid av och under projektet: konkreta och méatbara
mal (2-3 st.). Nedan foljer ndgra exempel pa vad
malen skulle kunna vara:

Erbjudanden om att leverera de utvecklade
l6sningarna har gjorts till utvalda potentiella
kunder och det finns konkreta och verifierade
uppskattningar av deras konkurrenskraft
Bolaget har erhallit x antal nya skriftliga
kundavtal fran lander utanfor Finland

Nar projektet avslutas har féretaget anstéallt x
st. nya sakkunniga inom omréadet

Foretaget har planerat/genomfort en
riskfinansieringsrunda som stoder den nya
affarsplanen

En produktutvecklings- eller
kommersialiseringsplan har utarbetats for att
utnyttja resultaten av projektet

Man har inlett definiering av utbudet
tillsammans med projektpartner

Man har etablerat nya partnerskap med
utvalda partner i projektet och en vision for
utveckling av ett potentiellt gemensamt utbud
Man har utarbetat en dokumenterad plan for
att i betydande grad 6ka omsattningen i
projektet i anknytning till de l6sningar som
studeras och deras nya malmarknader

.

.

.

Marknads- och kundbehov

Vilket kund-/marknadsbehov tillgodoser den produkt
ltjianst som utvecklas? Vilka ar dess slutanvandare
och betalande kunder? Beskriv de internationella
malmarknader som féretaget vill etablera sig pa,
dess uppskattade storlek och tillvaxtutsikter. Till vilka
lander (max 5) siktar foretaget p& att exportera? Hur
sakerstaller man under projektet att forstaelsen for
det internationella marknadsbehovet uppdateras
kontinuerligt? Beskriv detta med tanke pa den
16sning som utvecklas, inte med tanke pa hela
foretagets produktportfolj/affarsverksamhet.

Tillvéxt- och utvecklingsplan

Hur soker foretaget tillvaxt och/eller férnyelse? Vad
&r ni bra p& och vad vill ni bli béttre p& och skilja er
frén konkurrenterna? P4 vilka slags marknader vill

man bygga tillvaxt? Ar 6kning av exporten en viktig
del av planen?

Maltalen for affarsverksamheten

Fyll i tabellen i ans6kningsformularet med projektets
inverkan pd affarssiffrorna. Beskriv hur mycket ny
export/omséttning/arbetsplatser som projektet
kommer att generera. Ange &ret for intrade pa
marknaden och maléret (det &r d& den omséttning
som uppstétt genom projektet & som hdgst) och fyll
sedan i malsiffror for varje ar.

Férklara var siffrorna i tabell for affarsmal bestar av

Beskriv hur siffrorna i tabellen raknats ut

Projektets mal

Konkreta och matbara mal stalls upp for projektet.
Malen ska diskuteras med Business Finland i det
skede d& anstkan om finansiering behandlas. Méalen
ar en del av ett positivt finansieringsbeslut och
genomfdrandet kommer att évervakas. Uppnaendet
av malen kommer ocksé att paverka méjligheterna
att f& fortsatt finansiering fran Business Finland. Stall
upp tva typer av mal for ditt projekt:

a) Konkreta och matbara mal (2-3 st.) relaterade ftill
FoU-innehallet i projektet, som beskriver vad som
kommer att vara klart i slutet av projektet. Nedan
féljer ngra exempel p& vad malen kan vara:

Funktionen hos den nya lésningen x har
demonstrerats

Ett pilotprojekt/demonstration av I6sningen x
har genomforts

X antal nya metoder eller algoritmer har
utvecklats som kan anvéndas for att utveckla
nya produkter for bolaget

De kompetenser som utvecklats i projektet
har ékat (hur och vilka kompetenser?) och en
plan har utarbetats for hur kompetensen ska
anvandas

Projektet forbattrar den nya losningens
prestanda (vad) med xx % jamfort med
tidigare

Forbattring av skalbarheten med malet att nd
en minskning pa xx % i arbetsmangden och
mangden material som behévs

b) Utveckling av foretagets affarsverksamhet som en
foljd av och under projektet: konkreta och matbara
mal (2-3 st.). Nedan foljer ndgra exempel pa vad
maélen skulle kunna vara:

Erbjudanden om att leverera de utvecklade
|dsningarna har gjorts till utvalda potentiella
kunder och det finns konkreta och verifierade
uppskattningar av deras konkurrenskraft
Bolaget har erhallit x antal nya skriftliga
kundavtal fran lander utanfér Finland

Naér projektet avslutas har féretaget anstallt x
st. nya sakkunniga inom omréadet

Foretaget har planerat/genomfort en
riskfinansieringsrunda som stoder den nya
affarsplanen

En produktutvecklings- eller
kommersialiseringsplan har utarbetats for att
utnyttja resultaten av projektet

Man har inlett definiering av utbudet
tillsammans med projektpartner

Man har etablerat nya partnerskap med
utvalda partner i projektet och en vision for
utveckling av ett potentiellt gemensamt utbud
Man har utarbetat en dokumenterad plan for
att i betydande grad 6ka omséttningen i
projektet i anknytning till de 16sningar som
studeras och deras nya malmarknader

Marknads- och kundbehov

Vilket kund-/marknadsbehov tillgodoser den produkt
Itjanst som utvecklas? Vilka ar dess slutanvandare
och betalande kunder? Beskriv de internationella
malmarknader som féretaget vill etablera sig pa,
dess uppskattade storlek och tillvaxtutsikter. Till vilka
lander (max 5) siktar foretaget pa att exportera? Hur
sékerstaller man under projektet att férstaelsen for
det internationella marknadsbehovet uppdateras
kontinuerligt? Beskriv detta med tanke pa den
16sning som utvecklas, inte med tanke pa hela
foretagets produktportfolj/affarsverksamhet.

Tillvaxtvision

Beskriv foretagets tillvaxt-
Iférnyelsevision. Vilka ar tillvéxt- och
internationaliseringsplanerna/férandrings-
och férnyelseplanerna for att nd visionen?

Beskriv de mal i projektet genom vilka
foretaget avancerar mot tillvaxtvisionen

For projektet stalls 25 st. konkreta och
delvis métbara mal. Dessa mal diskuteras
annu tillsammans med Business Finland i
det skede finansieringsansokan
handlaggs. Mé&len blir en del av det
eventuella finansieringsbeslutet och
forverkligandet av dem f6ljs upp. Att
malen uppnés har &ven en betydande
inverkan p& om eventuell fortsatt
finansiering fas fran Business Finland.
Nedan finns n&gra exempel p& hurudana
maélen kan vara:

fullbordande av strategin for
immateriella rattigheter
nyhetsrapporter

en forteckning over atgarder for att
utnyttja immateriella rattigheter
nya metoder for systematisering
av innovation

utnyttjiande av den kunskap som
genereras med hjélp av en anlitad
expert inom produktutveckling och
péverkan pa foretagets
verksamhet

Behovet

Vilket kundbehov tillgodoser foretagets
produkt/tjanst, vilka ar slutanvandarna
och de betalande kunderna? Beskriv
internationella malmarknad som féretaget
efterstravar, dess uppskattade storlek
och tillvaxtutsikter.

Tillvaxtvision

* Beskriv kortfattat vad foretaget siktar p&
och med vilka &tgérder (sammanfattning
av tillvaxtstrategin enligt affarsplanen).
Normalt tacker foretagets tillvaxtvision
de féljande 5 &ren.

Vad baserar sig foretagets tillvaxt
konkret p&? Hur och varifran bildas de
omsattnings- och exportsiffror som
antecknats i tabellen? Oppna de
underliggande antagandena for de har
talen.

Beskriver hur féretagets omsattning
bildas utgaende fran forsaljningsvolymer
och prisséttning.

Maltalen for affarsverksamheten

Utvarderar utvecklingen av foretagets
omsattning, export och arbetsplatser. Om
sokandens rakenskapsperiod avviker fré&n
kalenderéret, antecknas vid varje artal
prognosen for den rakenskapsperiod som
slutar under &ret i fraga.

Beskriv malen for forsta perioden i ett unga
innovative foretag -projekt

For projektet stalls 2-5 st. konkreta och delvis
métbara mél. Dessa mal diskuteras annu
tillsammans med Business Finland i det skede
finansieringsansékan handlaggs. Malen blir en
del av det eventuella finansieringsbeslutet och
forverkligandet av dem féljs upp. Att malen
uppnds har aven en betydande inverkan p& om
eventuell fortsatt finansiering fas fran Business
Finland. Nedan finns ndgra exempel p&
hurudana mélen kan vara:

Utvecklingen av omséttningen p& den
internationella marknaden

Nya utlandska kundrelationer eller
klientavtal samt partnerskap
Mobilisering av ytterligare privat
finansiering

Rekrytering i samband med
internationalisering av affarsverksamhet
Forstarkning av ledningen och
foretagets styrelse

Behovet

Vilket kundbehov tillgodoser foretagets produkt
Itjanst och vilka &r slutférbrukare och betalande
kunder? Beskriv de internationella
malmarknader som féretaget efterstravar,
deras uppskattade storlek och tillvaxtutsikter.
Svaret ska gélla affarsverksamhet som vaxer
inom UIF-projektet.



Projektets
genomfdran
de

Budget och
finansiering

Losning

Losningens nyhetsvarde. Beskriv den produkt/tianst
/kompetens/information som utvecklas och vad som
ar nytt och innovativt i den jamfort med de losningar
som redan finns p& marknaden eller har utvecklats
tidigare. Beskriv bolagets fortjanstmodell.

Fordelar

Vilken &r den konkreta nyttan av den lésning som
ska utvecklas for kunder och slutanvandare? Hur
kan nyttan konverteras till omséttning? Varfor ska
kunden betala for I6sningen (t.ex. for att spara
pengar/tid, estetiska/ekologiska varden, status)?

Konkurrensfordel

Vilka &r de konkurrerande lésningarna — aven
utanfoér den egna branschen? Vilka ar
konkurrenterna? Vilken konkurrensfordel ger
|6sningen ert féretag ur kundens synvinkel?

Formagor, ny kunskap och fardigheter

Vilka nya kunskaper och fardigheter kommer
projektet att ge? Vilka nya kompetenser behover
foretaget for att uppnd detta mal? Vilka nya
kunskaper kan ett foretag skaffa sig genom sina
natverk?

Risker

Vilka risker ar forknippade med urvecklingen av
I6sningen och anvandningen av den, inklusive
eventuella geopolitiska och regulatoriska risker? Hur
ska foretaget skydda sig mot dessa risker? Vilka
hinder f6r marknadsintréade har identifierats och hur
motverkas de?

Immateriella rattigheter

Vilka immateriella réttigheter ager bolaget? Ager
foretaget alla immateriella réattigheter som ar
relaterade till [6sningen eller har andra (inklusive
&gare och partner) rattigheter som ar relaterade till
l6sningen? Ar den produkt eller tjanst som utvecklas
skyddad av immateriella réttigheter (patent,
ménsterskydd, varumérke)? Beskriv innehdllet i en
eventuell handlingsfrihets-utredning eller hur
foretaget har sékerstéllt att I6sningen inte kréanker
andras patent eller immateriella rattigheter.

Projektets namn
Projektschema

Kommun dar projektet i huvudsak genomférs

Projektplan, obligatorisk
Inverkningar pa héllbar utveckling
Har projektet inverkningar pa miljon?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen
Har projektet inverkningar pa hallbarheten i

féretagets administration / féretagets administrativa
verksamhetssatt?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen
Har projektet inverkningar pa den sociala
hallbarheten?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen

Kostnadsberékning av projektet
Finansiering av projektet

Ovrig finansiering

Losning

Losningens nyhetsvarde. Beskriv den produkt/tjanst
/kompetens/information som utvecklas och vad som
ar nytt och innovativt i den jamfért med de Iésningar
som redan finns p& marknaden eller har utvecklats
tidigare. Beskriv bolagets fortjanstmodell.

Fordelar

Vilken &r den konkreta nyttan av den lésning som
ska utvecklas for kunder och slutanvandare? Hur
kan nyttan konverteras till omséttning? Varfor ska
kunden betala for Idsningen (t.ex. for att spara
pengar/tid, estetiska/ekologiska varden, status)?

Konkurrensférdel

Vilka &r de konkurrerande l6sningarna — aven
utanfor den egna branschen? Vilka ar
konkurrenterna? Vilken konkurrensfordel ger
losningen ert foretag ur kundens synvinkel?

Férmagor, ny kunskap och fardigheter

Vilka nya kunskaper och féardigheter kommer
projektet att ge? Vilka nya kompetenser behdver
féretaget for att uppnd detta mal? Vilka nya
kunskaper kan ett foretag skaffa sig genom sina
natverk?

Risker

Vilka risker &r forknippade med urvecklingen av
I6sningen och anvandningen av den, inklusive
eventuella geopolitiska och regulatoriska risker? Hur
ska foretaget skydda sig mot dessa risker? Vilka
hinder for marknadsintrade har identifierats och hur
motverkas de?

Immateriella rattigheter

Vilka immateriella réttigheter ager bolaget? Ager
foretaget alla immateriella réattigheter som ar
relaterade till I6sningen eller har andra (inklusive
agare och partner) rattigheter som ar relaterade till
I6sningen? Ar den produkt eller tjanst som utvecklas
skyddad av immateriella rattigheter (patent,
ménsterskydd, varumérke)? Beskriv innehdllet i en
eventuell handlingsfrihets-utredning eller hur
foretaget har sékerstéllt att [dsningen inte kranker
andras patent eller immateriella réattigheter.

Projektets namn
Projektschema

Kommun dar projektet i huvudsak genomférs

Projektplan, obligatorisk
Inverkningar p& héllbar utveckling
Har projektet inverkningar p& miljon?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen
Har projektet inverkningar pa hallbarheten i

foretagets administration / féretagets administrativa
verksamhetssatt?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen
Har projektet inverkningar pa den sociala
hallbarheten?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen

Kostnadsberakning av projektet
Finansiering av projektet

Ovrig finansiering

Lésning

Beskriv foretagets produkt/tianst och
varfor den &r innovativ jamfort med
I6sningar som redan finns pa marknaden.
Beskriv foretagets fortjanstmodell.

Férdelar at kunden

Vilka konkreta fordelar ger foretagets
produkt/tjanst &t kunden och
slutanvandarna? Varfor [6nar det sig for
kunden att betala for l6sningarna (t.ex.
sparad tid/pengar, estetiska/ekologiska
vérden, status)?

Konkurrensfordel

Vilka &ar de konkurrerande I6sningarna —
aven utanfor den egna branschen? Vilken
konkurrensférdel ger l6sningen ert
foretag, sett ur kundens perspektiv?

Kompetenser

Vilka nya kompetenser behévs i foretaget
for att malet ska uppnés? Vilka nya
kompetenser kan foretaget skaffa via sina
natverk?

Risker

Vilka risker ar forknippade med I6sningen
och utnyttjandet av den? Hur skyddar sig
foretaget mot dessa risker?

Immateriella rattigheter

Ager foretaget alla immateriella
rattigheter relaterade till I6sningen eller
har andra (inkl. &gare och
samarbetspartner) rattigheter relaterade
till 16sningen? Skyddas produkten eller
tjansten med immateriella rattigheter
(patent, upphovsratt, varumarke)? Hur
har foretaget sékerstallt att I6sningen inte
krénker andras patent eller andra
immateriella réattigheter?

Projektets namn
Projektschema

Kommun dar projektet i huvudsak
genomfors

Projektplan, obligatorisk
Inverkningar p& héllbar utveckling
Har projektet inverkningar pa miljon?

Ja
Nej

® om svaret ar ja oppnas
underalternativen

Har projektet inverkningar pa
héllbarheten i foretagets administration /
foretagets administrativa
verksamhetssétt?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas
underalternativen

Har projektet inverkningar pa den sociala
hallbarheten?

Ja

Nej

® om svaret &r ja 6ppnas
underalternativen
Kostnadsberékning av projektet
Finansiering av projektet

Ovrig finansiering

Lésning

Beskriv féretagets produkt/tjanst och varfor den
ar innovativ jamfort med losningar som redan
ns p& marknaden. Beskriv foretagets
fortjanstmodell och hur affarsverksamheten ska
skalas for den internationella marknaden.
Svaret ska gélla affarsverksamhet som vaxer
inom UIF-projektet.

Fordelar at kunden

Vilka konkreta fordelar ger foretagets produkt
Itjanst t kunden och slutanvéndarna? Varfor
|6nar det sig for kunden att betala for
Iésningarna (t.ex. sparad tid/pengar, estetiska
lekologiska varden, status)? Hur inkomstférs
férdelar fran den internationella
affarsverksamheten till det ansékande
foretaget? Svaret ska galla affarsverksamhet
som véxer inom UIF-projektet.

Fordelar at kunden

Vilka konkreta fordelar ger foretagets produkt
tjanst at kunden och slutanvéandarna? Varfor
I6nar det sig for kunden att betala for
Iésningarna (t.ex. sparad tid/pengar, estetiska
lekologiska varden, status)? Hur inkomstférs
fordelar fran den internationella
affarsverksamheten till det ansékande
foretaget? Svaret ska gélla affarsverksamhet
som vaxer inom UIF-projektet.

Kompetenser

Vilken ny kompetens behdver foretaget for att
den internationella tillvéaxt som man efterstravar
ska forverkligas? Vilka nya kompetenser kan
foretaget skaffa via sina néatverk?

Risker

Vilka sarskilda risker &r forknippade med en
internationalisering av I6sningen? Hur skyddar
sig foretaget mot dessa risker?

Immateriella rattigheter

Ager foretaget alla immateriella réttigheter
relaterade till I6sningen eller har andra (inkl.
agare och samarbetspartner) rattigheter
relaterade till I6sningen? Skyddas produkten
eller tjansten med immateriella rattigheter
(patent, upphovsratt, varumarke)? Hur har
foretaget sakerstallt att I6sningen inte kranker
andras patent eller andra immateriella
rattigheter? Beskriv specifikationen och
situationen med immateriella rattigheter samt
deras ursprung. Har det gjorts en utredning om
handlingsfrihet?

Affarsplan, obligatorisk
Projektets namn
Projektschema

Kommun dar projektet i huvudsak genomférs

Projektplan, obligatorisk
Inverkningar pa héllbar utveckling
Har projektet inverkningar pa miljon?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen
Har projektet inverkningar pa hallbarheten i

foretagets administration / féretagets
administrativa verksamhetssétt?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen
Har projektet inverkningar pa den sociala
héllbarheten?

Ja
Nej

® om svaret ar ja 6ppnas underalternativen

Kostnadsberékning av projektet
Finansiering av projektet

Ovrig finansiering
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